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PHARMAGEST INTERACTIVE
. Le vent en poupe

L' activité . Le numéro un
français de l' informatisation des
officines a enregistré un rebond de 16 %%

de ses ventes au quatrième trimestre
2006 lui permettant d' afficher une
croissance annuelle de 5

,9

%% de son
chiffre d' affaires

,

à 67
,4

millions
d' euros . Sur un parc installé de
10.000 postes ,

6.287 officines se sont
équipées du logiciel de gestion
innovant

à portail intégré LGPI lancé il

y

a trois ans
(

contre 4.900 fin 2005
)

.

L' analyse . Phénomène
nouveau

,

le groupe enregistre
désormais des facturations de
maintenance

,

un service jusqu' ici gratuit
(

sur les trente premiers mois
) pour

les officines s' étant équipées du
LGPI . Cela aura mécaniquement
un effet positif sur les marges .

Par contre
,

les prestations très
rentables

d' e-business-les
laboratoires clients de Pharmagest ont

la

possibilité de communiquer directe

Pharmagest Interactive ---------

----50 --

40

51 ,2U

ment sur
le lieu de vente grâce à l'

interactivité du LGPI
( publicité

produits
,

fiches conseils
)-, génératrices

de marge pure ,

se sont limitées à

2 %% du chiffre
d' affaires en 2006 . La

direction vise un doublement de la

part en 2007
(à

4 %%
)

et anticipe une
accélération de la croissance globale
du groupe cette année .

« Après avoir
constaté une érosion de leur marge en
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périeures à celles qu'elle obtiendrait
,

avec un grossiste »

.

Enfin
,

autre bonne nouvelle
,

la

filiale belge qui a démarré en fin d' an
i
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afk
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,8 faires de 2 millions en 2007 . La
Div . net 2005-2006 1 ,10 / 1 ,21 direction a confirmé que la marge
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valeur liée aux mesures
réglementaires contraignantes ,

les pharmacies
ont limité leur commandes sur les

neufpremiers mois de l' exercice 2006 .

Or
,

les services que nous leur offrons
sont créateurs de valeuret

la reprise de

fin d' année est de bon augure »

,

explique le directeur général , Thierry
Chapusot , qui ajoute à titre d'

exemple que «

le contrat e-business

signé avec Roche permet au laboratoire
suisse de communiquer par le canal
du logiciel Pharmagest Offrdirect et

génère , pour l' officine ,

des remises su

d' exploitation devrait se situer aux
environs de 16 %%

(

contre 15 %% en
2005

)

et que le résultat net
connaîtrait une progression proche de 30 %%

en 2006 . La société étant désormais
désendettée

,

une opération de
croissance externe en Europe pourrait se
concrétiser cette année .

A
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B
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NOTRE CONSEIL
On pourra acheter compte

tenu des très belles perspectives
de résultat 2006 et

d' un horizon
dégagé pour 2007 . La valeur se
paie 16

,8

fois nos estimations de
bénéfice 2007

,

ce qui reste
convenable

. Objectif: 58 C .
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