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Le Groupe Pharmagest Inter@ctive publie cette année, dans les deux mois suivant la fin du 1
er 

semestre, un 
rapport « dit narratif » conformément à la position de l’AMF d’octobre 2006 (communiqué AMF du 16 octobre 
2006). A noter que les chiffres mentionnés dans le présent document font l’objet d’une revue limitée de la part 
des commissaires aux comptes pour la publication au BALO des résultats semestriels (31 octobre 2007 au plus 
tard) et également en vue de la réunion des analystes financiers prévue le 11 septembre 2007.  
 
Le présent rapport est diffusé conformément aux dispositions de l’article 221-3 du règlement général de l’AMF. Il 
est notamment disponible sur le site de notre société www.pharmagest.com.  
 
 
1. LE CHIFFRE D’AFFAIRES DU PREMIER SEMESTRE 2007  
 

- 1.1. Chiffre d’affaires 
 

M€ 2007 2006 Variation 
CA 1er trimestre 2007 17,47 17,01 + 2,7% 

CA 2ème trimestre 2007 17,66 16,98 + 4,0 %  
TOTAL 1er semestre 35,13 33,99 + 3,4% 

 
 

- 1.2. Chiffre d’affaires par activité 
 

 en M€ S1 2007 S1 2006  Variation  
Ventes de configurations pharmacies 
(matériel, réseau, licence) 23,31 23,10 0,9% 

Maintenance et bases de données 9,50 9,20 3,3% 

Prestations laboratoires 1,07 0,88 21,6% 

Nouveaux produits 1,25 0,81 54,3% 

TOTAL               35,13                    33,99          + 3,4% 
 

Le chiffre d’affaires hors taxes du premier trimestre 2007 s’est établi à 17,47 millions €, en hausse de 2,7%, celui 
du deuxième trimestre 2007, s’élève à 17,66 millions d’euros, en hausse de 4% par rapport à 2006.  
Sur les six premiers mois de l’année, le chiffre d’affaires hors taxes s’élève à 35,13 millions d’euros, en 
croissance de 3,4%.  
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2. LE RESULTAT DU PREMIER SEMESTRE 2007  
 

M€ S1 2007* S1 2006 Var. 
Chiffre d’affaires (1er janvier – 30 juin) 35,13 33,99 + 3,4% 

Résultat Opérationnel 5,65 5,59 + 1,1% 

Résultat Net 3,96 3,88 + 2,0% 

Résultat Net Part du Groupe 3,85 3,78 + 1,7% 

Bénéfice par Action 1,27 1,25 + 1,7% 

* comptes en cours de révision 
 
A fin juin, le résultat net ressort en progression de 2 % par rapport à un premier semestre 2006 en très forte 
croissance (+ 13 %). Le résultat net Part du Groupe progresse de + 1,7 % (contre + 30 % en 2006 avec le rachat 
des minoritaires de CIP SA) avec un Bénéfice par Action de 1,27 € (contre 1,25 € en 2006).  
 
 
3. DESCRIPTION GÉNÉRALE DE LA SITUATION FINANCIÈRE ET DES RÉSULTATS DE PHARMAGEST 
INTER@CTIVE PENDANT LE SEMESTRE  
 
Le cap des 3000 pharmacies équipées LGPI a été franchi en France. Le cap des 10 premières pharmacies a été 
atteint en Belgique avec une forte satisfaction des clients installés. 
Les retombées des campagnes laboratoires sont très positives. De nouveaux contrats laboratoires ont été signés 
au cours de ce 1er semestre. 
 
 
Le volume de renouvellement des contrats Rentpharm® a été élevé au 1er semestre 2007. Les officines clientes 
vont donc être installées massivement en configuration matériels tout au long de l’année afin d’accueillir dans les 
meilleures conditions le LGPI / CIP GS. 
Les innovations et les nouvelles offres du Groupe sont bien accueillies par les clients de Pharmagest et séduisent 
les prospects. Le carnet de commandes au 30 juin 2007 est en hausse de 12 % par rapport à la même période 
l’an passé. 
 
 
4. EVOLUTION PREVISIBLE ET PRINCIPAUX RISQUES ET INCERTITUDES POUR LE SEMESTRE A VENIR 
 
4.1. Evolution prévisible : 
 
Le Groupe va poursuivre ses objectifs stratégiques à savoir le développement d’offres innovantes à forte 
récurrence (déploiement de l’offre OFFIMEDIA®, facturation de la maintenance logicielle et des nouveaux 
produits par abonnement à forte valeur ajoutée). De nouveaux contrats vont être signés par le biais du 
démarrage de nouvelles campagnes pour les laboratoires (relayer leur stratégie marketing vers l’officine au 
bénéfice des patients) et de l’ouverture à l’international. Le relais de croissance belge va s’amplifier. 
 
 
4.2. Risques et incertitudes pour le semestre à venir : 
 
A la connaissance de la société, il n’existe aucun risque significatif pour les six mois restants de l’exercice. De 
même, aucune incertitude importante n’a été détectée pouvant se répercuter avec des incidences significatives 
sur les comptes annuels 2007. 
 
Par ailleurs, le Groupe Pharmagest Inter@ctive, poursuivant sa stratégie de développement à l’international, 
étudie toutes les opportunités de croissance externe pour compléter et renforcer sa présence en Europe. 
Certaines discussions sont aujourd’hui bien avancées.  
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5. ETAT DES PRINCIPALES TRANSACTIONS ENTRE LES PARTIES LIEES 
 
 
5.1. Transactions entre les entreprises liées 
 
Elles se sont poursuivies dans les mêmes conditions que précédemment.  
 
 
5.2. Rémunération des dirigeants 
 
Les rémunérations allouées aux membres des organes de direction et d’administration de Pharmagest 
Inter@ctive n’ont pas fait l’objet de révision significative au cours du premier semestre. Aucun nouveau plan 
d’actions n’a été attribué aux dirigeants au cours du 1er semestre de l’exercice 2007. 
 
 
 

 
A propos de Pharmagest Inter@ctive 

Coté sur le compartiment C de l’Eurolist by Euronext Paris™  
Indice CAC SMALL90 et SBF 250 par inclusion, label Next  Economy. 
 ISIN : FR 0000077687 – Reuters : PHA.PA  – Bloomberg : - PMGI FP 

 
Le Groupe Pharmagest Inter@ctive est le leader français de l’informatique officinale, avec 43 % de  parts de  marché, 
9800 clients et 600 collaborateurs. 
 
Partenaire privilégié des pharmaciens depuis plus de 20 ans, Pharmagest Inter@ctive conçoit des solutions informatiques 
innovantes à destination des officines, et développe une activité E-Business E-Media à fort potentiel en direction des 
laboratoires. 
 
Le premier Logiciel de Gestion à Portail Intégré (LGPI®), créateur de valeurs pour le patient, le pharmacien et le laboratoire, 
dynamise les ventes, optimise les achats et enrichit le conseil au patient. C’est aussi le premier média à impact permanent 
en officine, qui assure aux laboratoires une communication directe à destination du pharmacien et de ses patients. 

 

 
Contacts 
 
Relations Analystes Investisseurs : 
Directeur Financier : Elisabeth LHUILLIER 
Tél. 03 83 15 90 67 
elisabeth.lhuillier@pharmagest.com 
 
Relations Presse : 
FIN’EXTENSO – Isabelle APRILE 
Tél. 01 39 97 61 22 
i.aprile@finextenso.fr 
 
 
 


